SHablarido de negocios com nuestros hermanos!

Objectivos

Area de Comunicac3o Cenrp de Fommacho

Manual oferecido

e Desenvolver a capacidade de manter e evoluir uma conversa em espanhol;
e Adquirir um nivel especifico relacionado ao espanhol de negdcios para o desenvolvimento dentro da empress;

e Estruturar e guiar uma reunido;

e Defender um ponto de vista e argumentar a favor ou contra;

e Desenvolver a autonomia da aprendizagem da lingua;

e Desenvolver a pratica de documentos de teor comercial e/ou administrativo;
o Adquirir fluéncia linguistica que permita atingir objectivos de persuasdo, sintese ou exposi¢ao;
¢ Adquirir conhecimentos socio-econémicos da realidade de Espanha.

Destinatarios

Gramatica
bisica

del estudiante
de espaiiol

ConteGdo Programatico

e Técnicos administrativos, de atendimento e técnicos com
relagdes com o pablico que, no desempenho das suas
funces, carecam de usar o espanhol nas suas relacdes
profissionais;

e Estudantes e todos aqueles que queiram enriquecer o
seu curriculo  académico aprofundando os  seus
conhecimentos.

Requisitos

e Conhecimentos de Espanhol (Espanhol Comercial do CaF
ou similar).

Carga Horaria

e 60 horas.

Vantagens/Condi¢Bes de Formagdo

e Turmas com um méximo de 12 formandos;

o Utilizacdo de meios audiovisuais e
adequados;

e Documentacdo e material de suporte 3 formacdo;

e Acesso 3s salas em periodos livres para pratica extra;

e Certificado de  Formacdo  Profissional com o
reconhecimento oficial, de acordo com a Legislacdo em
vigor;

e Competéncias adquiridas conforme Nivel B2 do Quadro
Europeu Comum de Referéncia para Linguas.

informaticos

Para mais informagoes:

Telefone: E-mail: __

Proximas turmas

Pcta. da Flamenga, n.2 g loja Dta., Flamenga, 2660-260 Sto. Ant.2 dos Cavaleiros

Av. Vasco da Gama, n.2 36 A, Qta. do Infantado, 2670-394 Loures

FORMACAO

Ea SOLUCAO

Desenvolvimentos da gramatica

Revisdo e aperfeicoamento de verbos regulares e irrequlares nos tempos:
presente; futuro; condicional e pretérito

Frases condicionais (respectivos tempos verbais)

Regras de acentuagao

Exercicios de melhoramento e correc¢do na fluéncia e na
confianga de expressdo oral e escrita
Produ¢do de discursos em situagdes
actividade administrativa e comercial

Simulagbes comunicativas escritas
Elaboragdo de curriculos

Interpretacdo de anGncios de imprensa
Elaboracdo de cartas de apresentacdo
Elaboracdo de cartas comerciais

Anélise de textos, interpretacdo e resumo dos mesmos
Aquisi¢do de vocabuldrio especifico de
Marketing

Recursos Humanos

Bolsa

Negociar

Técnicas de negociagdo (6ptica do negociador)
Conhecimento da realidade do
exportacdo a nivel ibérico

Audicdo e compreensdo do idioma em contexto noticioso da
actualidade através de recursos audiovisuais
Contactos comerciais verbais (via telefone,
acolhimento)

Execugdo de documentos comerciais escritos (p.ex. Cartas,
Fax’s e e-mail’s)

Exercicios de leitura, analise, interpretagdo e pesquisa sintese
para exposicdo dos mesmos em classe

Debates sobre temas econémicos e comerciais da actualidade
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