e Area de Gestio [|Centre de Farmagia

Objectivos Manual oferecido

e Capacitar a competéncia para passar de uma ideia ao negdcio;

e Estabelecer os valores estratégicos da empresa, fazendo uma andlise aos seus recursos bem como ao meio
envolvente;

e Reconhecer os diversos tipos de empresas, direitos e obrigacdes de todas as partes;

e Posicionar a empresa em termos de Marketing, conforme adequada segmentacdo de mercado;

e Interpretar o cliente no espaco e no tempo, de forma a diferenciar os produtos e servicos disponibilizados;

e Fundamentar a estratégia de Gestdo de Recursos Humanos;

e Planear uma adequada gestdo de Projectos e de recursos;

e Controlar stocks e contas correntes;

e Reconhecer os fundamentos da fiscalidade e da legislagcdo que se aplica sobre as empresas;

e Implementar um plano de operacdes da empresa;

e Reunir ferramentas de forma a elaborar um plano de negdcios bem sucedido e vidvel, com aplicacdo
pratica;

e Incrementar as principais técnicas da Gestdo Comercial e respectivas aplicacdes nas diversas areas funcionais;

e Desenvolver conceitos do Informatica de Gestao nomeadamente a facturacdo, a gestdo de clientes e fornecedores, a gestdo de stocks e
de Imobilizado, o processamento de salarios.

Destinatarios Conteddo Programatico
e Gestores e Assistentes de Gestdo com responsabilidades na Da Ideia ao Negdcio
viabilidade e eficiéncia da empresa; Oportunidades de Mercado, de Produto/Servico de Experiéncia

Que necessidades o seu produto ou servico poderd satisfazer que mercados?
Direito Comercial
Estruturas organizacionais; Empresas no geral; Sociedades Comerciais
. . L. Tipos de documentos circuitos documentais e comerciais
Gestores que queiram rever as estratégias e planos de negdcio, ~ . .
Nogoes de Fiscalidade

num ambiente de mercado global; Orannizacs . ' . - . -
o . rganizagdo do sistema fiscal portugués; o papel da contabilidade em parceria da gestdo
Profissionais da &rea da Gestso que reconhecam as |mpostos: IVA, IRC, IRS, IS, IMI

Quem pretenda langar um negdcio e ganhar competéncias para
enfrentar a incerteza e a adversidade que o mesmo poderd
acarretar;

necessidades de formacdo complementar; Sequranca Social
e Estudantes que queiram conhecer a abordagem pratica das Estratégia Empresarial

questdes empresariais. Formulagdo da estratégia da empresa

L. Analise do meio envolvente; Andlise da empresa; Andlise SWOT
Cal’ga Horaria Estratégias de negdcio; Planeamento de portfolio de negdcios
e 120 horas. Fundamentos de Marketing
L _ Politicas e Estratégias de Marketing

Vantagens/Condi¢des de Formagdo Segmentacao e Diferenciacao

Fundamentos de Gestdo de Recursos Humanos
Gest3o e planeamento de Recursos Humanos

Fundamentos de Gestdo de Projectos
e Utilizacdo de meios audiovisuais e informaticos adequados; Planeamento e controlo de projectos e recursos

e Turmas com um maximo de 8 formandos;
e 1 Computador por formando (na simulacdo informatica);

e Documenta¢do e material de suporte & formagao; Gestso de Stocks
Valorimetria de existéncias
Gestdo econdmica de stocks

Clientes, Fornecedores e Contas Correntes

Gestdo e controlo de contas correntes de clientes e fornecedores

L N Planos de Operagdes e de Negdcios

Para mais Iﬂforma§0652 Definicdo de Produto e Estratégia

Producdo e Qualidade

Politicas de Existéncias e de Aprovisionamentos

Estratégia de Distribui¢do e Comercializagdo

Plano de Custos e de Proveitos

Telefone: E-mail: Funcionamento da estrutura interna
_________ Definicdo do Plano de Comunicacdo

Defini¢do de Objectivos e Metas

Informatica de Gestdo

Simulagdo num software de gestdo comercial (ERP) da gestdo da empresa:

e Acesso as salas em periodos livres para pratica extra;

e Certificado de Formagdo Profissional com o reconhecimento
oficial, de acordo com a Legislacdo em vigor.

Proximas turmas

. Recursos, produtos, stocks, clientes, fornecedores

° Emissdo de documentos administrativos e oficiais diversos
e Emissdo de relatorios de anélise de gestso
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